COMERCIO INTRA-RAMO PORTUGUES
POR TIPOS NA DECADA DE 90:
E IMPORTANTE A ESCOLHA
DO INDICADOR?

I — Introducgio

De uma maior abertura ao exterlor, como a que ocot-
reu apds a adesdo de Portugal 3 Comunidade Econdémica
Europeia, espera-se uma subida dos fluxos de comeércio nos
dois sentidos a nivel sectorial — comércio intra-ramo {CIR).
Este efeito é considerado pela maioria dos analistas como
um dos mais benéficos, atendendo ao facto de as teoras do
comércio internacional associarem a este tipo de comércio
factores explicativos distintos daqueles que, habitualmente,
sio avancados como determinantes do comércio inter-ramo
(caracteristico das décadas anteriores, no caso portugués).
Na realidade, enquanto este faltimo & explicado pelas dife-
rencas nas dotacdes factoriais e na tecnologia, em contexto
de concorréncia perfeita, o CIR &, em geral, relacionado
com a exploracio de economias de escala, aumento do
grau de diferenciagio do produto e reacgles estratégicas
inter-empresariais. Uma vantagem adicional usualmente asso-
ciada 3 subida do nivel de CIR reside no facto de se pre-
verem custos de ajustamento mais baixos com niveis eleva-
dos de comércio intra-ramo, na medida em que, em casos
de perda competitiva nacional, os recursos poderio ser
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mais facilmente transferidos entre empresas que produzam
com a mesma intensidade factorial.

Este cenirio tradicionalmente associado ao aumento
do CIR tem, contudo, de ser confrontado cOm. uma anilise
que desagregue o CIR pelos seus diversos tipos. Nos anos
90, a partir do método inicialmente proposto por ABD-EL-
-Ranman (1986), tornou-se usual distinguir, na anilise
empirica, o CIR horizontal (ligado 3 diversificacdo do pro-
duto pelas suas caracteristicas) do CIR. vertical {relacionado
com a diferenciacio do produto com base na qualidade).
Surpreendentemente, porque contradizendo a visio comum
até entdo, os estudos de caso para diversos paises t&m reve-
lado uma predominéncia do CIR. vertical face 20 horizontal.
Ora, se assim for, este fendmeno poderd, no que respeita
ao tipo “vertical”, ser explicado num quadro de vantagem
comparativa, quando existem diferencas nas dotacdes fac~
toriais entre paises na producio de uma mesma vadedade do
bem, com custos de ajustamento provavelmente elevados.

No presente trabalho, pretendemos analisar o CIR. em
Portugal na indistria transformadora ao longo da década de
20, tomando em consideracio os varios tipos de comércio.
Para além de distinguirmos entre CIR. e comércio inter-
ramo e, no ambito do primeiro, entre CIR. horizontal e
CIR vertical, procuraremos ainda avaliar se sio as EXpOr-
tagbes ou as importagdes que apresentam urma qualidade
relativa superior (CIR. vertical superior e vertical inferior,
respectivamente).

A medicio do CIR por tipos tem sido, usualmente,
desenvolvida mediante a incorporacio do eitério da seme-
thanga do produto proposto por ABD-EL-RamMAN (1986) no
indicador de CIR mais divulgado — o de Grubel-Lioyd
ndo ajustado (GL). Todavia, um modo alternativo de pro-
ceder 4 distingio entre CIR e comércio inter-ramo foi
também proposto por ABD-EL-Ranman (1986) e Frru-
DENBERG ¢ MULLER (1992) sendo, posteriormente, alterado
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por FONTAGNE e FREUDENBERG (1997). Designa-lo-emos de
indicador do CEPII', dada a filiagio dos seus proponentes a
este Centro de Investigacio.

Estes dois indicadores, o de GL e o do CEPII, tfm
sido utilizados de modo alternative. Contudo, nio existindo
razdes tedricas ponderosas para preferir a priori um @omomv
optamos por utilizar ambos e proceder a sua nonmhoﬁmmmw.
Adicionalmente, discutimos as implicacdes, em termos empi-
ricos, da alteracio do critérdo base de construgio do indica-
dor do CEPII, dado que este é pautado por uma certa
subjectividade. . .

Optamos por fazer esta analise em termos E.En._mwomﬁm
(entre Portugal ¢ o Resto do Mundo) ¢ em ﬁmnﬁcm.vbmﬁwu
rais (entre Portugal e cada um dos parceiros comerciais), se
bem que, no segundo caso, dada a morosidade dos cil-
culos, tenhamos escolhido somente um ano, o de 1997.
Desta forma, toma-se possivel ndo somente obter uma visio
mais detalhada do fendémeno mas ainda avaliar as implica-
cOes da agregacio geografica no caso multilateral. .

A restante parte do artigo é estruturada da seguinte
forma. No ponto II procede-se a um breve mﬂ@ﬁm&mﬂosﬁo
das abordagens tedricas mais relevantes para a explicacio
do CIR. De seguida, no ponto III, faz-se a apresentacio
dos indicadores utilizados para avaliar quantitativamente a
importincia do CIR e dos seus diferentes tipos. O ponto
IV analisa a realidade portuguesa relativa ao CIR na década
de 90. Finalmente, no ponto V sio esbocadas algumas obser-
vacdes conclusivas.

II — Breve enquadramento tedrico

A diferenciagdo vertical e horizontal dos bens constitui
um elemento decisivo da maioria dos modelos que tentam

! Centre d"Etudes Prospectives et d’Informations Internationales.
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mu%mn.mu o CIR2 E, contudo, Inegével a maior atencio que
tem sido concedida 3 diferenciacio horizontal. Os anMow
mais difundidos de CIR. destacam o papel das economias
de mmnmmw neste tipo de diferenciacio num contexto de
concorréncia monopolistica.’

A diferenciacio horizontal foi também introduzida
num quadro de oligopdlio por EaTon e KIERZKOWSKI
Gomé. Existindo livre entrada no mercado, o equilibrio é
obtido num jogo sequencial em que a decisio de entrada e
escolha da variedade € tomada antes da decisio relativa a0
preco m.w qualidade. Se considerarmos a existéncia de duas
economuas idénticas e, em cada uma delas, dois grupos de
n.oa.sﬂu&o%w com “variedades ideais” distintas, o comér-
¢10 internacional levard i existéncia de apenas GMB produtor
de cada :wmn@mmmw ideal” em cada mercado gerando CIR.

A principal referéncia para a diferenciacio vertical é .o
Eon._&.o desenvolvido por Farvey (1981) e complementado
posteriormente, por FALvEY e KiErzrowskr (1987) SEHH
contexto de vantagem comparativa. FArvey (1981) wmmo&m
a qualidade do produto i intensidade capitalistica. O capital
move-se liviemente entre empresas do mesmo sector mas
© mesmio ndo ocorre entre sectores distintos. A principal
conclusio do modelo (remetendo-nos claramente para o
teorema de Heckscher-Ohlin) é a de que os paises abun-
mmﬂﬁam em capital irio produzir e exportar as variedades (de
maior qualidade) intensivas em capital enquanto os paises

Gwmmv. Os Bomm_om de BRANDER (1981) e BRANDER ¢ KRUGMAN

» a0 considerarem bens homoeé i i

e oo geneos, constituem as mais rele-
) ..

L > w_uonmmmE.mcnﬂbmnmn considera a existéncia de “preferéncia
pel variedade” e foi desenvolvida por Krucman (1979) sendo, pos-
tenormente, seguida entre outros, por DixiT € NORMAN ﬁ@m“Q ou
5&.@«52 (1980). Por seu lado, LANCASTER (1980) e Hereman (1981)
considerarn a existéncia de uma “ variedade ideal”.
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abundantes em trabalho especializar-se-io em variedades
(de menor qualidade) intensivas em trabalho. Farvey ¢ Kierz-
gowskl (1987) incorporaram no modelo pioneiro um lado
da procura explicitamente desenvolvido ao considerarem
que a procura das varias variedades/ qualidades é fun¢io do
preco relativo dessa variedade e do rendimento dos consu-
midores. Assim, consumidores com niveis de rendimento
mais elevado irio adquirir variedades de maior qualidade.
O peso do CIR vertical no comeércio bilateral entre dois
paises varia positivamente com a diferenca nos ricios capi-
tal/ trabalho e, deste modo, no rendimento per capita.

A diferenciacio vertical foi também incorporada num
modelo de oligopdlio por SHAKED e SUTTON (1984). Assume-
—se que a qualidade do produto depende do esforgo em
I&D (incorporado mos custos fixos). Este facto tem levado
a argumentar-se que este modelo & rais adequado para
sectores de alta tecnologia. O equilibrio é obtido num
jogo em trés fases nas quais sdo decididas a entrada, a2 qua-
lidade e o preco. Com a abertura ao comércio, 0s Custos
médios decrescem devido 3s economias de escala nas em-
presas que permanecem competitivas ¢ a rentabilidade da
[&D aumenta. Assim, no novo equilibrio, para um dado
preco, a qualidade de todas as variedades sera superior. Se
as empresas que subsistem se encontrarem localizadas em
mercados distintos, verificarse-4 CIR. vertical.

As principais referéncias tebricas a que acabimos de alu-
dir de modo sumério centram-se pas diferenc¢as nas carac-
terdsticas das inddstrias no comércio bilateral. Na pritica o
que é usual analisar (e & inteng¢do deste trabalho) é o CIR
bilateral com o conjunto dos parceiros comerciais sem de-
sagregagio sectorial e/ou o comércio de um pais com o
Resto do Mundo (comércio multilateral) desagregado sec-
Otorialmente. No primeiro caso, ter-se-i que assumir que
os factores explicativos das diferencas de CIR entre os pai-
ses representam uma agregacdo das caracteristicas das indds-
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trias destacadas pelas teorias referidas’; por exemplo, que
quanto maior for a dimensio da economia mais elevadas
serdo as oportunidades para explorar economias de escala e,
portanto, maior o nivel de CIR, como em LOERTSCHER e
Worter (1980). Em termos gerais, quanto mais acentuado
o peso das referidas caracteristicas das inddstrias na produ-
mmo do pais, mais elevado serd o nivel de CIR. Contudo,
€ necessario ter presente, como destacam HAVRIYLYSHYN e
Crvan (1983), que essa agregacio sectorial pode impossibi-
Litar uma leitura clara. Os impactos esperados sio ainda
mais dificeis de avaliar se existirem, como é usual, diferencas
entre paises nos efeitos das caracteristicas sectorais (sendo
as exportagdes e as importagOes bilaterais assimetricamente
afectadas). No segundo caso, a hipbtese assumida é que as
caracteristicas sectoriais do pals considerado representam
uma meédia das caracteristicas sectoriais dos paises parceiros.

II - Tipos de comércio: a medicio

A forma mais difundida de medicio do CIR consiste
na utilizacio do indicador proposto por GRUBEL e LLOYD
(1975) e que pode expressar-se como:

GL = &+ M) - X-M |

J

o+ M)

Este indicador reflecte o conceito de sobreposigio do
. ) . o
comércio, uma vez que nos di o peso do comércio equili-
brado no comércio total. Porém, este indicador tem sido

”

sujeito a algumas criticas. E neste contexto que emerge o

* Veja-se, sobre este assunto, HAVRYLYSHYN e CIVaN (1983,
p.117/118).
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indicador do CEPIIL. Os seus proponentes salientam o facto
de existir como que uma “linha-diviséria” no fluxo maio-
ritario (seja ele de exportacdes ou de importacdes). De facto,
a parte desse fluxo que excede o limiar de sobreposi¢io
estd relacionado com o comércio inter-ramo, podendo ser
explicado pelas diferencas na tecnologia ou nas dotacdes
factoriais num quadro de concorréncia perfeita (teorias de
vantagem comparativa), a0 passo que a outra parte do fluxo
encontra suporte tedrico nas “novas teorias do comércio”
desenvolvidas em contexto de concorréncia impetfeita. Ha,
pois, uma situacio em que um mesmo fluxo de comércio
é explicado por duas abordagens conceptuais distintas.
Alternativamente, é proposto um novo indicador — o
indicador do CEPII — que rejeita a referida linha diviséria
entre CIR e comércio inter-ramo. Agora, caso o nivel de
sobreposicio entre os dois fluxos seja superior a um dado
critério (em geral, fixado a nivel de 10 por cento)’ dir-se-a
que ambos sio, na sua globalidade, CIR. Na situagio em
que o referido critério nio é atingido, os dois fluxos serdo
considerados, novamente na sua totalidade, como comeércio
inter-ramo. Em qualquer dos casos, as exportagdes € as Impor-
tagdes pertencerio, sempre, 20 mesmo tipo de comércio.
A diferenca entre os dois indicadores reside precisa-
mente no modo como operacionalizam a distingio entre
CIR. e comércio inter-ramo, dado que a abordagem seguida
para diferenciar CIR vertical do CIR horizontal, apesar de
ter sido inicialmente proposta pelos proponentes do indica-
dor CEPII, pode ser utilizada indistintamente em qualquer

P Vona (1991) propde um indicador semelhante mas considera
um limiar de sobreposicio de 0 por cento, ou seja, desde que ambos
os fluxos comerciais sejam nio nulos, estaremos perante CIR. O cariz
claramente forcado deste valor para o limiar de sobreposi¢io justifica
a quase total auséncia de atencio que ele tem recebido na andlise
empirica do CIR.
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uma das visdes. Efectivamente, a diferenciacio entre 05 tipos
de CIR recorre 2 utilizacio do &mmmmmm%w eritério da R@
Mwn:ma do produto que considera a razio entre o valor sgﬂw-
rio das exportacdes (VU(X)) e o das %Ewoimnmww
m\cgv. Tratase, pois, de calcular 0= VU(X)/VU(M)
m_ﬁmﬁgom. perante CIR horizontal se g€ 1171+ T.o;.
mmﬁ&o. vertical caso a ndo pertenca a este intervalo m“ o i
vel ainda efectuar a distingdo entre CIR ﬁu.ﬂn&. s11 Hun for
se a€ [1+o,+eo[ e CIR vertical inferor no caso msm que
a€ BL.\ (1+0)]. O pardmetro o é um factor de dis mHm_ o
arbitrariamente fixado. De um modo geral, assume oHuﬁwww
de ohm.. O.onﬂz&ou este valor tem sido considerado. e
estudos similares, demasiado baixo. De facto, s6 a &mmmmmg
entre a ﬁ;miwmmmo CIF (para as Eduoﬁmmm.mmv e FOB ( mww
as exportacOes) representa, em termos médios, cerca &%Ho
por cento. Esta situacio leva-nos a nOmeon;. m&nwo. al
mente, um valor de 0,25. , =
A hipétese-base do critério referenciado é 2 de que
pregos (valores umitdrios) sio bons indicadores da s&mmmaom
Esta relagio preco-qualidade encontra suporte bm@wmnwm % .
que, num quadro de informagio perfeita, uma dada van -
mm@.m de um bem apenas poderi ser vendida a um RMT
mais &mﬁmm.o. s¢ a sua qualidade for superior. Todavia ENEWM
num Cendrio de informagio imperfeita, a msw:mmmw reflec-
tir-se-a nos precos (STiGLITZ, 1987). Apesar das criticas a
que esta metodologia tem sido sujeita — no curto prazo os
nouszEQonm podem comprar uma variedade mais cara por
razbes que \n.mo decorrem da qualidade — a utilizacio Mom
valores unitirios como proxy para a qualidade tornou-se co-
mum ﬂmm.mw.&p.wom de comércio internacional.
i O _MHH@% .&n %E&waﬁa do produto tem sido aplicado ao
adicional indicador de Grubel-Lloyd em varios trabalho
desde GREENAWAY ef al. (1994)5. No que se refere ao E&w

¢ Veja-se, por exempl
’ plo, Hu e Ma (19
ou BLanms e MarTin (2000). (1999), Arurueane ef dl. (1995)
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cador do CEPII, o estudo mais representativo continua a
ser o de FonTaoNE et al. (1998)".
A apilise desenvolvida no presente trabalho considerard
ambas as formas de medicio do CIR. que acabimos de
descrever. Contudo, o critétio de 10 por cento do indica-
dor do CEPII para a distingio entre CIR e comércio
inter-ramo pode ser questionado (por que ndo um valor
alternativo?) e a sua escolha influenciari nio apenas a divisdo
entre CIR. e comércio inter-ramo mas também a distinggo
entre os varios tipos de CIR. Esta situaco, até agora igno-
rada na literatura, é, em nosso entender merecedora de
uma reflexio mais cuidada. Deste modo, consideraremos,
adicionalmente, um critério de 20 por cento para o limiar
de sobreposi¢io, sendo as duas medidas identificadas, res-
pectivamente, como CEPII10 e CEPI20. O citério da seme-
thanga do produto ser, assim, aplicado n3o apenas a0 indicador
GL como também ao CEPII10 e CEPII20. Desta forma,
teremos nio s6 uma analise comparativa entre os indicado-
res GL e do CEPII mas também um teste de sensibilidade
a0 critério de sobreposi¢io do indicador do CEPIL
A anilise serd desenvolvida ao nivel dos 4 digitos da
Nomenclatura Combinada (NC). Assim, consideraremos
todos os produtos da NC a 4 digitos que, de acordo com
Classificagio das Actividades Econdmicas (CAE), perten-
cemn 3 inddstria transformadora. Em termos globais, serdo
considerados 1111 produtos. A escolha do nivel de desa-
gregagio mais adequado é um problema recorrente meste
tipo de anilise e envolve sempre alguma subjectividade.
Porém, ATURUPANE et al. (1999) desenvolve a anilise a um
nivel mais desagregado e nio encontra vantagens significa-
tivas nesse procedimento face ao nivel de desagregacdo de

7 Um outro estudo em que o witéric da semelhanga do produto &
aplicado 20 indicador do CEPII & Comissao Eurorra (1996).
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4 dio; :
mmmm:om.mwg outro lado, a consideracio de wma desagre
¢a igi 1 ;
mvaMmmw m&mMMWHH&mwmu&mm pelos autores associados i
m do nao se prefi

, fura, em nosso entende

com . .
o adequada, dado que isso praticamente aniquila o

fendémeno em
estudo (como ocotr
, <, Oor ex
FONTAGNE et al., 1998). P emplo, em

IV - A evidéndi iri
o encia empirica para Portugal na década

v -1 — Andlise multilateral

Iniciam ali incipai
- o os a \mb.&._mm dos principais resultados relativos
o R Mo comercio portugués com o Resto do Mundo
0 ni indfistri

vel da indistria transformadora considerando a aplica-

cdo do critério d ..
CEPII10. 0 da semelhanga do produto aos indicadores GL e

T e -
abela 1—Tipos de comércio (em % do volume total de cotmnércic)

Vertical i : -
. HWU _mem %_: 26,3 8,1 344 65,6
1995 [0 5 a.w MM,M il 38.1 419
ii ; ' , 11.8 35.6
1955 cu m.w 2L 4,1 226 66.7 s
iy | 260 il 2.8 2 218 52
995 13 : 28 32,6 193 719 281
mu Mww s 348 2.9 445 553
9% 1D [ zid 202 39,5 165 76,0 24,0
W | 334 o 356 10,7 %3 537
iYOL ; &) CEPI0 | = 394 163 751 243

nHmHmHMB PTOIMENO aspecto que importa destacar é o peso
nte superior do CIR total quando a anilise & efec
tuada com o H.n&nmmop, CEPII10. Este facto podera mbnOﬂ;
frar uma explicagdo parcial no baixo valor (10 por nmwﬂOM
utilizado como limiar para a concretizacio da distinca
entre CIR e comércio inter-ramo. Porém, em termos HMMO
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denciais, verifica-se uma similitude dos resultados com 08
dois indicadores. De facto, durante a década de 90, é evi-
dente um significativo acréscimo do peso relativo do CIR
(sendo apenas possivel detectar uma redugio marginal do
CIR. entre 1997 e 1999 quando a avaliagio & efectuada
com o indicador CEPII10). Por outro lado, o CIR vertical
evidencia ser, sem qualquer margem de davida, o tipo de
CIR. predominante. Este resultado esth em. consonancia ¢om
a evidéncia empirica recente, nomeadamente em CoMISSAO
Furoreia (1996) ou FoNTOURA € VAZ (1999).

Esta anilise pode também ser efectuada considerando
no o volume de comércio mas antes o niimero de produ-

tos pertencentes a cada tipo de comércio. Os resultados
constam. da tabela 2.

Tabela 2— Tipos de comércio (em % do nimero total de produtos)

Vertical Vertical Vertical Horizontal CIR Inter
Superior Inferior Total
1991 i) 26,6 50,2 76,8 16,1 929
i) 12,4 28,4 40,3 9,2 50,0 50,0
1993 | ) 30,3 46,0 76,3 17,5 93,8
i) 13,8 25,3 39,1 94 48,5 31,5
1995 |} 348 42,1 76.9 18,0 94,9
i} 16,2 253 41,5 10,7 52,2 478
1997 1) 32,8 44,4 7.2 17,5 4.7
i) 16,1 274 43,5 9.9 534 46,6
1099 |{) 334 44,4 77.8 154 93,2
ii) 17.9 25,5 434 92 52,6 474

iy GL ; if) CEPILI0

Comecando por analisar os resultados com o indicador
CEPII10, importa destacar um relativo equilibrio quanto
ao nimero de produtos que, de acordo com a metodologia
aplicada, correspondem a CIR ou a comércio 1nter-ramo.
Isto equivale a constatar que, para cerca de metade dos
produtos considerados, existe um. nivel de sobreposi¢ao de,
pelo menos, 10 por cento. Esta evidéncia constitul uma
realidade significativamente estivel ao longo da década de
90. Interessante &, todavia, destacar a clara predominancia,
no contexto desta analise, do CIR vertical, De facto, em
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1999, 43,4 por cento dos produtos considerados correspon-
diam a situacées em que as relacées comerciais podem ser
classificadas como CIR. vertical.

A avaliagdo com o indicador GL, quando realizada
com base no niimero de produtos, nio pode ser directa-
mente comparivel com a anilise precedente dado que,
Sempre que para o produto em causa existam fluxos de
exportagio e importacio nio nulos, essa relagdo serd classi-
ficada como CIR. Assim, o aspecto mais importante que
resulta da tabela 2 no que concerne 3 utilizacio do indica-~
dor GL & o que se refere 3 indiscutive] predominincia do
CIR vertical face ao horizontal.

A predominincia do CIR. vertical identificada nas tabe-
las 1 e 2, justifica uma analise mais detalhada. Em parti-
cular, procuramos investigar, de modo comparativo, a qua-
lidade das exportacdes e das importagdes tendo em vista
verificar qual dos dois tipos de CIR. & dominante. Se a
qualidade (medida pelo valor unitdrio) das exportacdes for,
em média, superior i das importa¢des, teremos CIR. ver-
tical superior; se for inferior, o tipo de CIR seri vertical
mferior. Com este objectivo, analise_se a tabela 3 que, recor-
rendo novamente aos indicadores GL e CEPII10, nos indica
o peso de cada tipo de CIR vertical no CIR. vertical total.

Tabela 3 —Peso dos dois tipos de CIR. vertical
(em % do volume total de CIR vertical)

CIR vertical CIR vertical
superior inferior

1991 i) 31,1 68,9
ii) 27.1 72,9

1993 i) 297 70,3
i) 29,6 704

1995 n 51,3 48,7
ii) 49,5 50,5

1997 i} 35,6 44.4
ii) 49,2 50,8

1999 i) 62,0 38,0
| iy 56,3 437

i} GL ; i) CEPINQ
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A tabela 3 permite verificar uma m<0€mm@ mMo mmmﬁmw
uma inequivoca melhoria da qualidade nmw%m das .HMOMMT
exportacdes ao longo da década, com um w.&ﬁw 3583@@
dente entre 1993 e 1995 e novamente ente H ) e mwﬁu“
Fsta tendéncia é evidenciada com 08 dois E&nm ores. e
acréscimo transforma o CIR. vertical superior 10 tipo e
CIR. vertical predominante logo a partir de 1995 mﬁmﬂ X
utiizamos o indicador GL e Mmﬁmﬂwuo de 1999 quan

Alise ¢ indicador C. .
mﬁ&pmw M%MHMWMMMO %M&@so fizemos na analise precedente,
apresentamos também, na tabela 4, os Hmmc.wmaom noﬁ\vmwum
no niimero de produtos pertencentes a cada tipo de comércio.

Tabela 4 — Peso dos dois tipos de CIR wmﬁn&
(em % do nimero de produtos de CIR vertical total)

CIR vertical CIR vertical
superior inferior
1991 1) 34,6 Mw“
i) 30,3 mo,m
93 i) 39,7 ,
P 1) 35,3 MM,W
1995 i) 45,3 )
’ ii) 39,0 Mwm
1997 ) 425 s
i) 37.0 MWW
1999 D 43,0 )
ii) 41.3 58.7

i) GL ; iiy CEPII10

Como se pode verificar com ._ummo na leitura _n._m. S_UMM
4, existe, também quando se considera o peso HM ativo -
termos do nfimero de produtos @mﬁnﬂnmwnmw a ca mmﬂum ki
CIR vertical, um aumento da ME@MﬁmSnMM %MMEM 4M: o

i rior ao longo da década an . !
MMManmaMMuM Emmwmﬁmowﬂw do E&nmﬂoﬂ usado. Porém, &M
aumento registado na mbwﬁmm. Hnmrwm&m em ﬁwﬂbomm mm
nGimero de produtos é significativamente inferior ao qu
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encontra associado A andlise em termos de volume de comér
cio, 0 que aponta para a conclusio de que esse aumento se
tern dado, sobretudo, em produtos de importincia significativa.

Reealizada, nos seus tracos mais relevantes, a anilise do
CIR entre Portugal e o “Resto do Mundo” em termos glo-
bais, importa proceder a um estudo com base nos resulta-
dos desagregados por sector. Para tal recorremos 3 desagre-
ga¢do a0 nivel dos 2 digitos® da CAE — revisio2. A tabela
5 apresenta os resultados desagregados por sector’ recorrendo,
novamente, aos indicadores GL e CEPII10.

Tabela 5 — Peso de cada tipo de CIR no volume total
de comércie, por sector

CIR vertical CIR horizontal CIR total
1961 1995 199 1991 1995 1999 1991 1995 1999
Sector| B | H) (B | & [ 9 LCEREEIFIEIENE RN NERE)

15 pu1]169 1207 (447 [ 22 [419]'68 [151] 10 [195 [127] 26 | 78] 30 1307 64.2[347 67,9
|16 1455 8542611986 | 15 | 39 (79 [133] 0 | 0 | 476|531 977 ] 26 986] 59 866
17 [336 1657 3281693 | 364 ] 686]4d 104] 44|58 | 5 |77 | 38 | 761(373 75,1 |414 (76,3
18 [1641342[125]387 |05 52,0 85 (15622150, |72 46,3 | 253] 47,8 346|953 44,7097
19 1198 1163 1147 1185 [2621323] 14 (29 07 | 32 |05 |33 | 212 19| 204 215|268 356
20 2131461 255|436 348] 43| 74 [121107| 165 | 24 | 39 | 257 58.2[362 60,1 [372 582
21 192 | 37 13,1 | 271 166] 292167 |71 [128 2221102188259 A41(255]493[2658] 48
22|99 |64 [30.2 ] 661 [27.4] 662] 31 [158] 0 | 0 | 0 |04 |425|5021502] 66 274666
23 (05 105 |62 | 178 603[705]65,1 |82,1[7388L3| 0 | 0 658 535] ® |39 60,3705
24 [184 1311 12231 35 |2841591 |87 |11 |84 [187 | 46 53 [271] 421 3071567 3 |oaa
25 532|912 534|885 [239]475| 13 |24 | 5.1 | 68 |419]483 | 545] 536 585(953 658 %
26 1351 %5 |204]254] 76 | 588] 05 [04 [173]207 |75 |o47 | 356 554 37 45,1145 535
27 151425 |87 [131/106] 18542 | 4 |108|232]268 98| 93] 2 [195 36,3374 683
28 1% 576 468[687 [487] 74 150 245163 2 (181204 |51 525] & 90,7 |64 54,1
25 |25 |4121363)545 [339]595( 32 |64 |55 [12,6] 73 | 95 | 304] 76|48 6,142 &
30 [0 28 1104244793 [323] 0 |0 |06 & [73 |04 [219] 2 | 11 [204 166322
31 |ass)7ss (e eon[+435] 7907|146 1€ (192288 1122 | 15.4] 399 515|476 (385 55,7 |95.1
32 b2 82 |527]885 [466] 88 51 (58 [ 26 |56 11| 0 1o03| £75(553 942 47,7 88
33 12204251599 1625] 2 [646]09 [15 51 | 145 | 6 [154 [ 24| 5381 &3 | 77 |5.4] 75
34 314|514 (504792 615]778]107 | 40 [147]147 |82 |127] 421] 914|650 53.9]69.5(90,5
35 |455 1689 (3861759179121 42 | 0 |16 0 163 156527 635|402 799]342 367
36 [363 ] %0 |558]758] 55 | 6007 (04 |26 | 77 [192]2nz | 57 {801 (584 83,5 |42 1872
1 GL 0)CEPIIG

* Por simplificacio, referit-nos-emos aos sectores apenas pelo
seu codigo na nomenclatura adoptada. A listagem dos sectores & apre-
sentada em anexo.

* Por motivos de poupanca de espago, apresentamos unicamente
s resultados para 1991,1995 e 1999,
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Como se pode constatar, 0 Oﬂw.m ﬂmﬁmn.mwmo &Mw
generalidade dos sectores. De facto, utilizando o 1 82.5
CEPII10, podemos verificar que, em 1999, m.%o.sm.mmﬂom
quatro sectores (19, 21, 30 e 35) o CIR o\ou..mﬂﬁE H.Mm nos
de 50 por cento do volume total de comércio no o
existindo, mesmo, outros quatro sectores em Swwm o MH 0
do CIR ultrapassa 90 por cento wo .40:.5% 8@ MHMM uer-
cio (18, 28, 31 ¢ 34). A importincia relativa do " mmb
tada pelo indicador GL &, & semelhanga do que mm w%mwmﬁo
termos agregados, menor do que a expressa pelo ﬂmﬁ.iﬂb
No entanto, e considerando novamente © ano omine
como referéncia, apenas em dois sectores — 26 M o
CIR. representa menos de 20 por cento do volum

érci torial. N
oOEmMM.MwHMM Mmﬂauma da tabela 5 um claro Ewm%%ﬁc,_mp an

CIR. vertical face ao horizontal. U.m @nﬁo,\ﬂﬁ 1999, e e
pendentemente do indicador utilizado, sé nos wmn_ﬁwmomﬂmﬁ“
25 e 27 o peso do CIR horizontal suplanta nﬂo o.|| o
vertical. Mesmo quando fixamos um valor de QQ H,Hnl
(um. critério mais favoravel a0 CIR H\H.ENOEM&_ a predo
nincia do CIR vertical penmanece <mrmm\. . N
Um dos pontos centrais que a mb&ﬁo mbﬁmﬁoﬂﬁﬂm&o
desenvolvida permitiu oimwﬁn.#mﬁ foi o acréscimo meuwo 0
no peso relativo do CIR vertical supetior. Deste Mwommom?
importante estudar a evolugio _..mmp.wﬁm&m em term: > secro
riais tendo em vista determinar quais 05 sectores @ﬁH or
contributo deram para esse acréscimo global m_m@ﬂw amﬁw -
contrariaram a tendéncia agregada. Com tal objectivo,

atentemos nos resultados apresentados na tabela 6.
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Tabela 6 — Peso de cada tipo de CIR. vertical
no CIR vertical total, por sector

CIR vertical superior CIR. horizontal inferior
1991 1995 1999 1991 1995 1999

Sector T e b NN i ) )
15 69,1 | 68,8 74 | 712 52 488 | 309 | 31,2 | 2846 28,8 43 51,2
16 0.2 q 64 724 g5 0 99,8 100 36 27,6 91,5 100
17 19,7 | 16,6 359 | 287 54,4 584 | 803 | 834 | 64, 71,3 45,6 416
18 11,7 6,7 48,3 | 49.1 688 | 737 | B3 [ 933 |51.7 50,9 3z | 2,3
19 62,7 | 97,6 99 98,9 98,1 97 373 | 24 1 1,1 1,9 3
20 8.1 15 iL5 3,7 8.7 2 21,9 | 98,5 [ 885 4.3 91,3 98
21 11,5 6,6 29,1 1 275 [ ] 8835 | 934 | 70,9 723 94 100
22 1,3 0,6 6,8 3.8 9,6 4 93,7 | 994 | 932 96,2 90,4 96
23 12,4 0 91.% | 962 98,6 97,5 | 876 | 100 8,1 38 1.4 25
24 83 4.2 329 | 328 21,5 224 | 915 | 958 [67.1 67,4 78,5 77,6
25 1,9 1.9 6,3 5.9 2.9 1,6 98,1 | 981 | 937 84,1 97,1 98,4
26 30,8 | 27,1 48,7 | 56,1 27 164 | 692 | 72,9 | 51,3 43,9 73 836
27 159 | 10,8 268 | 216 | 544 | 508 | 841 89,5 | 73,4 78,4 45,6 | 49,2
8 202 | 19,7 45,6 | 459 49,3 444 | 798 | 803 | S44 34,1 50,5 | 558
2% 196 | 25,3 264 | 30,3 43,5 446 | 804 | 747 | 736 69,7 | 56,5 354
30 53,2 | 100 984 | 100 84,1 W05 | 46,8 0 1,6 [ 15,9 2.3
31 47 47,7 709 | 76,1 73,3 71,3 33 323 [291 239 26,7 28,7
32 34 333 | 814807 | s3] 738 66 65,7 | 18,6 193 | 157 | 282
33 45,1 | 44,1 87,1 | 80,7 529 443 549 | 359 | 129 19,3 47,1 5357
34 34,7 | 359 67,7 61 7%.8 739 | 453 | 6d1 | 323 3 20,2 26,3
35 11,1 1 185 4 0 8,1 99 889 | 805 | 100 100 91,9 $0,1
36 41,1 | 46,4 42,9 | 473 50,5 78,1 )] 589 | 536 |57.1 52,7 435 | 219

1) GL; if) CEPLILC

O prmeiro aspecto que julgamos importante destacar
refere-se 20 ji mencionado aumento do peso relativo do
CIR vertical superior na primeira metade da década de 90.
Como podemos verificar na tabela 6, essa evolucio reflecte
um comportamento generalizado dado que, de 1991 para
1995, e seja qual for o indicador constderado, apenas no
sector 35 se registou uma quebra de importancia do CIR.
vertical superior. Na segunda metade dos anos 90, o com-
portamento sectorial é mais heterogéneo, verificando-se
um decréscimo ligeiro do CIR. vertical superior em alguns
sectores. A ligeira redugio do CIR. vertical superior que se
pode verificar entre 1995-1997 em termos agregados na
tabela 3, é o espelho destas tendéncias sectomais.

De uma forma geral identifica-se, portanto, uma ten-
déncia para uma melhoria da qualidade relativa das expor-
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tacOes portuguesas nos sectores com no.EmHQo Eqmmﬂmbww
vertical. Se considerarmos que uma @E.Emmma mais eleva

poderé ser associada a trabalho mais qualificado, EBOM Eﬂobml
sidade tecnoldgica e recurso a 18D, - entre om.qom E.HMH\W ,
este resultado é favoravel 3 capacidade competitiva da indds-
tria transformadora nacional, mowaaﬁﬁmw mamﬂ.&o esta s _?MM
para para dificeis desafios como a rv.omm_pmmmmo\ tota o
Acordo Multifibras, a concorréncia maior de wﬁmmm mﬁmﬁ
cos, incluindo a China, ou o &mﬁmmwpnsﬁo a \H\mmnm. E@oﬁom
contudo, para uma melhor elucidagio deste z.‘;(.EgoH aspec %H
proceder i anilise comparativa por sector da evolugio

gualidade do padrio de comercio dos nossos principais con-

correntes'’,

IV.2 — Andélise bilateral

Os resultados precedentes no_m_“?om ao peso de nm.&m
tipo de comércio exigem uma HQzEB oEa\maomm dada a Mﬁmm
téncia de um efeito de agregacio mmomﬂmmnm que ten mm
sobreavaliar os resultados quando Eo@.&.om em termos mm
comércio multlateral. Um caso E.B.mm €o da Ono.ﬂmMQm& e
uma exporta¢io e uma wﬁwonm.mmo mnﬁESﬂm.m nr.w igual v OM
do mesmo produto com parceiros COMErciats distintos, omma
em que teremos, em. Lermos mmnammm.om, nm mHﬂMmﬁu
sobreposi¢io de 100 por cento &smmaou em termos
rais, o CIR relativo a esses dois fluxos & nulo. .

Fizemos também a avaliacio do CIR. de moﬁ.z.m em
termos bilaterais considerando as relagBes noawaﬁﬁmm com
os 1ossos 55 principais parceiros'!, tomando como HM oHmel
cia o ano de 1997. Os resultados sio apresentados na tabela 7.

10 Para uma anilise deste tipo relativa aos sectores exportadores

icionai Vaz (1999).
tradicionais, ver FONTOURA € : . o
" S3o incluidos todos os paises com os quais os fluxos de co

cio {exportagdes e importagSes) representavam, em 1997, mais de 1,5
milhdes de contos.
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(em % do volume total de coméreio) — andlise bilateral

Tabela 7 - Tipos de comércio

Vertical Vertical fnferfor |  Vartical Tolal Horizontal CIR Tnter I_
Superior
4) UNIAO CEPIIO | G-L | CEPIIO | G-L | CEPNIO G-L | CEPUI0 [ G-I | CEPILIG | G-L | CEFILIO G-L
EUROPEIA
Alemaniin 13.5 8.1 199 10.4 334 18,5 233 16,8 56.7 35.3 43.3 647
AU 9.1 6 20 132 29,1 17.8 4.6 3 kiR 20.8 56,3 79,2
77 54 32.9 12.4 40,6 178 4.8 3.5 45.4 21,3 54.6 787
[ 34 7.9 ] i4 8.4 2.3 15 6.3 9.9 83.7 0.1
216 14.5 332 18,1 4.8 329 L3.6 103 0.4 43.2 296 368
1.7 0.9 4.5 3 6.2 EE] L2 0.7 7.4 4,6 92,6 95.4
10.7 6.4 244 135 35.1 199 21,5 LN 56,6 34 43.4 66
3.8 27 23 2.4 6.1 5.l 1.2 0.9 7.3 [ 0.7 94
25 [ 9.6 52 12,1 6.9 1 0.8 13.1 17 86.9 92.3
Idlia 13 13,5 174 114 354 249 8.2 53 43.6 30,2 50.4 60.8
P, Buixos 12,5 5.9 128 85 253 174 34 .9 287 193 713 80.7
R. Unido 7.9 57 16 8.3 239 14,2 I8.8 14% 42,7 39 513 71
nécia LE LE 156 92 17.4 10,8 2.2 1.6 19.6 124 80.4 57.6
IB) OFEP
A, Saudita a a [1] 0,1 ¥] 0.t 0,7 04 0.7 0.5 99.3 29.5
Argélia [1 2 L7 0,6 17 0.6 4 [ 13,1 10.6 86,9 B804
Nipéria 0 [i] 0 0 0 0 [i] 0.9 1] 0.9 100 99.1
Venezueln | 0,7 3 L7 4 24 [l 0.7 S0 EN] 9¢.9 06,9
Cj OUTROS
[PAISES
C.1) EURCPA,
Buigiria 0 0.2 0.1 [ 0.} 2.2 [1] [1] 0.1 02 90,8 99.8
5 i 27 3.7 [] 0.5 3.7 4.2 [ a 37 4.3 96.3 95.8
i 29 L 1.0 14 4.5 1.8 L3 1.3 58 4.1 54.2 959
[slindia 0.2 0.1 0.2 0.3 0.4 04 1 0 0.4 04 99.6 99.6
[Noruepn 24 i.5 2.6 2 5 3.5 0.8 0.5 5.8 4 94,2 96
Polénia 15.1 6.8 52 ] 20,3 27 0.1 0.8 204 103 79.6 89.7
R. Cheea 20.7 16,2 7.4 33 28,1 19.5 5 28 331 22,1 66.9 7.8
RIis5id 0.2 03 [} 0.t 0.2 04 [ 0 02 0.4 5408 99.6
Suign 6.7 3.5 9.8 3.8 16.6 9.3 23 1.2 19,1 10,5 80.9 89,5
| Turquia 127 6.1 9.3 43 223 104 [iX] 0.2 32.6 10.8 774 89.4
C2) AFRICA
Angola 34 ! 0.9 0.4 4.3 [ 0.1 a 4.4 14 95.6 986
C. Verde 0.4 03 42 L7 4.6 2 0.1 g 4.7 2 933 98
Mognmbicue 0.3 0.3 2.1 Lo 24 19 ol &l 25 2 97.5 98
Al Sul 4.8 27 32 2.3 8 5 32 1.2 10,2 6.2 29.8 93.8
Egiple 0.3 0.2 0 Gl 0.3 0.3 0 g 0.3 [VE] 997 99,7
Marrocos 6 3.8 13 09 7.3 47 0.3 0.3 1.6 3 934 95
j 4] 0 [ [1] 1] ] [i] 0 1] 1] 100 100
g 0.1 [i] [1] 1] 0.1 0.1 Ot 0.l 0.2 29.9 99.8
I 0.4 18,3 132 17.3 tib [] 0 17.3 13.6 2.7 86.4
C3)
AMERICA
| Agenting 0.5 0.6 4 22 4.5 28 0 0.3 4,5 LN 95,5 96.9
Brasi| 58 39 6.2 4.3 12 83 2.6 0.3 146 9 BS54 91
Canadd kN 28 18.4 6,2 21.5 9 1.1 0.3 226 9.5 714 0.5
Colombin 0.5 03 0.5 0.4 1 2.9 [ [i] J 0.2 99 99,1
14,8 1.1 74 4.0 22.2 15,7 0.6 0.8 22,8 16.5 772 83,5
- 23 2 9,2 42 12.6 6.2 1.6 0,8 14.2 7 85,8 93
0.4 [N 0 1) 0,2 0.1 0.2 0, 0.6 0,2 99.4 99.8
tg 1.3 2,1 L4 4 2.7 32 0.4 7.2 3.0 92,8 96.4
0.9 0.5 EN] at 4.6 3.6 0.9 0.5 5.3 4.1 94.5 959
12 53 13.] 7.3 251 1.6 L3 1.2 264 13.8 36 86.2
0.9 0.8 32 29 6.1 3.7 0.2 0.1 6.3 3.8 93.7 96,2
1.5 1.2 94 52 10,9 6.4 24 1.2 3,3 7 86,7 92.3
2.3 K] 48 2.8 .1 47 0.7 0.4 7.8 5.l 2.2 .9
4 18 5 2.7 24 4.5 0.3 0.2 8.6 4,7 14 5.3
15,5 6,3 4 24 19.5 8.7 [ 0.1 19.5 g8 0.9 91,2
0,3 0.5 2 13 23 L8 12 04 3.5 2.2 96,5 97.8
4.4 2.3 24 6.8 4.4 ] 0.4 6.8 4.8 932 93.2
N, Zelincia 03 02 ] 1.2 1.5 0.6 0 [i] L5 0.6 98,3 994
BOLETIM DE CIENCIAS ECONOMICAS, VOL. XLi-a (2002), pp. 997-1028

Um primeiro aspecto que gostariamos de mnmﬁmomw m&wu
ciona-se com o ji referido problema mm\mmﬁmmﬁmo moomn&nm
potencialmente presente quando a anilise & Hmmrmmamﬁma
termos multilaterais. Os resultados da S@&m\ﬂ. gquando lidos
em comparagio Com 0s Hmmﬂm,ﬂw.m 20 comércio mw Hmmﬁwwm
agregados, confirmam. a Sam\ngﬂm. mwm.mm efeito. ; e Mp. :
os valores de CIR sio claramente inferiores gquando realiza
mos a andlise em termos bilaterais. N \

Um segundo aspecto é que as caracteristicas do comeér-
cio bilateral variam. consideravelmente consoante s€ consi-
dere os paises da U.E. ou fora deste bloco. Mmmmﬁwﬁwwww
com qualquer dos indicadores, que O peso do € .
elevado no caso da U.E. e precisamente COm 05 paises qu
sio, simultaneamente, 0s NOSSOS PrinNcipats parceiros MOEQH

ciais: Espanha, Alemanha, Franca, H.S_Hmu w&m\_nma GMMMW
burgo ¢ R. Unido (em termos globais, estes palses co con-
traram, no ano considerado, mw“w. wow nomﬁol do npooH\
externo portugués). No que respeita as ﬁ\w_wmo@m com. paises
extra-U.E., registase um claro predominio do comércio
e mﬁﬁwoﬁ.@oﬂﬂo aspecto de relevo que se Hwﬁum da _o.:ncﬁ.m
da tabela 7 é a predominincia do CIR ﬁwﬁn&. Isto veri-
fica-se em todas as relacdes bilaterais com pases npozE.ﬁMl
rios, a Gnmica excepcio sendo a relagdo com o mﬁ..n,_CEmo
quando se recorre ao indicador GL. Mesmo consideran Ho
um valor alternativo para o parimetro a (0.25), mwﬁo\ H.d.msu
tado apenas perde validade na ﬁ&wmmo\ com. 2 Mwmw mw
Luxemburgo. Também nos casos dos paises W.o.wm Q.OI,
apesar da menor importincia do CIR, € notorio o pre

inio do CIR. vertical. .
- Um quarto aspecto é o facto de o CIR vertical com

os paises da U.E. ser maioritariamente vertical Emoﬁwﬁ isto
é, a qualidade das nossas exportacdes ser, em meédia, BH.SWOH
w“ das importagBes. As excepgdes s3o, neste €aso, as relacoes

. L . o
com a Itilia ¢ 2 Grécia quando a avaliagio & realizada co

~102
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o indicador CEPII10, a que acresce a Holanda quando recor-
remos ao indicador GL. No caso dos paises extra-U.E.,
apesar de existir uma maior heterogeneidade de resultados,
¢ possivel detectar uma supremacia do CIR. vertical superior.

No contexto do CIR, verfica-se, portanto, que pre-
domina, nas relagdes bilaterais de Portugal, independente-
mente do indicador utilizado, o CIR. vertical. Que factores
explicario este tipo de comércio? Em CRESPO e FONTOURA
(2001) identificam-se caracteristicas dos paises e das indas-
trias que determinam, respectivamente para os casos bilate-
ral e multilateral, este tipo de comércio em 1997. Na ani-
lise seccional por pafses, a diferenca nas dotagdes factoriais
e o facto de o parceiro comercial pertencer & U.E. tém
impacto positivo, e a distincia econdmica (medida pelo
custo de envio por correio) e a diferenca na despesa per
capita com a educacio (entendida como um indicador de
desenvolvimento), tém impacto negativo. No que con-
ceme 35 caracteristicas das inddstrias, ha um impacto positivo
pouco claro — porque nio confirmado em todas as esti-
maces — da intensidade em trabalho qualificado e nfio se
verifica a influéncia da proxy utilizada para as economias de
escala. Em termos gerais, confirma-se, portanto, a explica-
¢do da vantagem comparativa com base nas dotagbes
factoriais, neste tipo de comércio.

O peso do CIR vertical e, no contexto deste, do
vertical inferior, no comércio portugués com os paises comu-
nitarios, configura as tendéncias identificadas pela Comissio
Eurorria (1996) ¢ em FONTAGNE ef dl. (1998) de que os
Estados-membros da U.E. se estario a especializar 4 volta
do espectro da qualidade, isto é, em segmentos de mer-
cado diferentes. O aprofundamento deste padrio de espe-
clalizagio irh reforgar a tendéncia para a criagio de assime-
trias no espago europeu, tornando premente intensificar a
melhoria da qualidade das exportacdes portuguesas.
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IV.3 — Discussio do indicador do CEPII

O indicador do CEPII tem subjacente a consideracio
de dois critérios subjectivamente fixados. Por um Wmm.ov
existe um critério para distinguir o CIR do comeércio
inter-ramo usualmente fixado em 10 por cento (de mo_u._dl
posicio entre os dois fluxos comerciais). HuoH. outro, e misto
¢ comum, como atris explicitimos, ao indicador D.HL“
quando se utiliza o critério da semelhanga do produto para dis-
tinguir entre os tipos de comércio ws\ﬂ.mlw.ﬁﬁo,. mwﬂm._w&ononmm
um valor para O que permita concretizar a distincido entre
CIR vertical ¢ horizontal. .

Se & verdade que este ultimo critério tem wam alvo
de discussio, normalmente mediante a consideragio de
valores alternativos para O, (tal como fizemos neste .Q,pvmu
1ho), j4 o mesmo nio se passa relativamente ao \_.uw.:ﬁmﬁo
critério que referimos. Pensamos, no entanto, que ¢ impor-
tante reflectic também sobre as implicacdes da nommﬂm?..mmo
de limiares de sobreposi¢io distintos. Com esse objectivo,
todos os resultados atrds apresentados foram recalculados
considerando um critério de 20 por cento. Designaremos o
indicador CEPII construido com este critério de .Omwuﬁ.wo.

Comecando com a anilise em termos EEEpHoHEm., a
tabela 8 apresenta, tendo em vista uma leitura comparativa,
os resultados com os trés indicadores: GL, CEPII10 e

CEP1120.

Tabela 8 — Tipos de comércio (em % do volume total
de comércio) com trés indicadores altermativos — 1997

Vertical | Vertical | Vertical Mel_wsz CIR Inter
Superior | Inferior Total a
G-L 19,2 15,4 34,6 9.9 44.5 www
CEPII0 293 30,2 59,6 16,5 qmum Am.n
CEPII20 23,2 19.9 43,1 10,3 53, ¥
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Os resultados considerando o indicador CEPII20 estio
mais préximos dos obtidos com o GL do que estio os que
tém por suporte o indicador CEPII10, o que nio sur-
preende atendendo a toda a anilise precedente. Apesar disso,
o CEPII20 indica um peso relativo do CIR superior ao
que é apurado pelo GL, ficando essa divergéncia, na sua
quase totalidade, a dever-se ao CIR. vertical, j& que a dife-

renca no CIR horizontal € apenas marginal.

Tabela 9 — Tipos de comércio (CEPIN0 ¢ CEPII20) — anilise bilaceral (1957)

Yertienl Superior Verticul Inferior Vertical Totul Horizontal CIR Inter
CEFIID | CEPIIZ0 | CEPIIID | CEPIZD | CEPING | CEPIIZS | CERII0 | GEPIZD | GEPINIO | CEPNZD | CEPIID | CEFIZ0
155 0.3 EX 334 ] ) 721 567 £ 43, 53
5.0 .2 ) EEAl 26 4F Kl 337 259 6. |
7.7 7 EEE] 0.5 15 4.8 7 54 157 i [FEN
[A] 4.5 79 1y 1,3 23 Z 163 125 [ ).
21§ %, 3.2 348 LS 15.6 [EA] 704 62,1 26, 7
L7 £ 4.5 52 58 = 0.7 34 53 2R 93,
T0.7 . 2.4 35,0 .3 HE] 19,1 356 46,3 43, EE
38 A 33 51 4.7 [ [H] 7.3 58 o3 913
23 K 3.6 12,1 10 T 1 1 ] B6.0 i
13 15 [x) 354 0.5 ) 6. X : 6.4 63,5
13,5 o3 [EX] 253 5.2 4 z % 713 8.7
75 5. 15 239 4.1 88 1 X ) 573 675
L | 15,6 17.4 3.1 2 3. ] K 80.4 2.6
o D ] [ p] [ 07 ok 07 07 55.3 59.3
[ D 3 N} 1.7 [N JEXY 114 13,1 125 6.5 575
[i] 1] 1] [i] i) [} [1] a o [{] 10 a0
Vinezuehs 1 G2 3 08 4 | [ K] il .0 549 579
C) OUTROS
PAISES
[C.I} EUROPA.
[ i [ i i ] 0.1 [l 95 00
E 1 [ [F] [ 37 15 96 985
0. T K3 [ ] A % 96,5
B, X 04 ] X3 04 99, 9.6
I, X 3 0.8 i3 ! [T 96
] 12.6 3 150 0.1 30 155 79, EZA]
7 15.3 7] 217 5 30 238 [ 76,
0.2 a [i] [} 1] 3] [1%] a 99, 100
8.7 2.5 [X) 6,3 By 8 19.1 35 B! 0.4
i 127 10,8 5.5 6.0 165 0.3 06 JEAd Tid 2.8
(C-2) ATRICA
[Angely 3 ] [iX 03 05 X ] K] 09 X Wi |
0.3 4, o 04 X 0.7 7 0.5 3. 095 |
E [iX} ¥ 3 23 , D1 .5 EE o7, M6
3 . 2 5 ; 13 0.2 3] . 03,7
B [ ] ] i [ .3 [ 57 | 1
57 1.3 X 55 (5] D3 .6 68 5. 932
] 0 [i] [{] [i] n [1] 1] 1K) (i)
i i [ F 0.1 i 0,1 [ 9.9 1aD
0,5 163 182 167 A 0.1 7.3 [CX] 52,7 2
0 X ) X a8 ] 7 0.1 X aa 95,5 555 |
5. X K] 5. iz 3.6 . Ta.5 5.7 85.2 503
3 X [FX] % 215 A [T 326 5.2 T8 8
0. X L5 u; ! ) [ 1] 1 05 29 99,7
14.8 144 7l 4 23 9.2 0.6 .5 738 15,7 7L [N
37 17 5.9 4. T2.8 ] 1.6 1.0 14,3 73 [ 27|
0.4 [ 1 [ G4 5 0.2 A 06 A 99t 559 |
K ] TE X EX) 04 72 iy 370
04 3.7 £ 3,2 0.3 0.8 55 H 5
1 13.1 113 162 1. i 264 78 824
X 52 a0 5,3 [H il [¥) 1 55
] 5.4 6 54 id TS 13.3 45 86, EEN]
X] 48 X 4 0.7 B, 78 5,7 52 553
& 5 ] 55 0.2 a 6.6 1] El 942
155 [l ¥ s i U 15.5 H 0.2 55
3 T K 2 1.7 [ 33 F3 56,5 £
4d 37 ] 23 X 2 i ] R 5 532 7]
[i%) 0.3 1.3 0.3 L5 0.3 [ 0 13 0.5 98,5 95%
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A semelhanca do que realizimos na anélise precedente,
e tendo por objectivo uma visio mais abrangente, &HmnEmu
mos o estaudo com base no indicador CEPII20 também no
plano bilateral.

Considere-se, entio, a tabela 9, que apresenta os resul-
tados com base nos indicadores CEPII10 e CEPIT20.

Na tabela 9, destaca-se o impacto que resulta da alte-
racio do critério para proceder i distingdo entre CIR e
oOnEmH&o inter-ramo de 10 para 20 por cento. Este facto
denuncia a fragilidade do indicador do CEPII, dada a H%o?
sibilidade de se identificar com rigor o melhor critério de
sobreposi¢io. )

Atentemos, por fim, nas tabelas 10 e 11, onde sio
expressos os coeficientes de correlagio entre os resultados
obtidos com as diferentes medidas utilizadas neste trabalho.

Tabela 10 — Coeficientes de correlagio entre indicadores alternativos {1997)
— comércio total

Coeficiente de Vertical | Horizontal CIR
correlacido

CEPINO - CEPII20| 0,6654 0,7915 0,5318

CEPII0 - G-L 0,7585 0,8783 0,6060

CEPII20 - G-L 0,8540 0,9508 0,8301

Tabela 11 — Coeficientes de comrelagio entre indicadores alternativos {1997)
— comércio bilateral

Coeficiente de Vertical | Horizontal CIR
correlagio

CEPII10 - CEPII20 0,943 0,981 0,967

CEPITI0 - G-L 0,974 0,974 0,974

CEPII20 - G-L 0,973 0,995 0,984
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A tabela 10 apresenta as correlacdes entre os trés indi-
cadores utilizados com base no comércio total desagregado
por sectores (ac nivel dos 3 digitos da CAE). Como se
constata, em confirmacio do que verificAimos na tabela 8,
os resultados mais préximos sio os que utilizam o GL e o
CEPII20.

Por seu turno, na tabela 11, que considera os resulta-
dos em termos bilaterais, é possivel verificar a existéncia de
elevados coeficientes de correlacio entre os indicadores
usados. Os resultados indicam que, apesar das alteracdes em
termos de nivel (detectada na avaliagio precedente), hi
uma permanéncia da estrutura relativa.

O facto de a correlacio entre os diversos indicadores
ser mais baixa quando se considera o comércio total, ie.,
com todos ©s parceiros, exprime a maior discrepincia de
resultados entre os indicadores registada neste caso. Trata-se
de um resultado que nio nos surpreende se confrontarmos
a descontinuidade do indicador CEPII no valor de sobre-
posi¢io dos dois fluxos comerciais usado para distinguir
comércio inter-ramo e CIR (passando de 0 por cento de
CIR para 100 por cento) com o crescimento continuo e
suave do indicador GL & medida que aumenta o grau de
sobreposi¢io. Por esta razio, os valores obtidos com os diver-
sos indicadores convergem no caso de valores extremos e
divergem para valores intermédios (no intervalo [0,1]).
Este efeito explica, em consonincia com a evidéncia pré-
via, que o indicador GL esteja mais correlacionado com o
CEPII20 do que com o CEPII10. Ora, a agregagio geo-
grafica, relativamente aos fluxos bilaterais, tende a “desviar”
os valores dos indicadores do limite inferior do referido
intervalo, acentuando-se a divergéncia entre o indicador
GL e o do CEPII, particularmente quando se opta por um
limiar de sobreposicio de 10 por cento para o segundo.

Das considera¢bes anteriores resulta a vantagem de se
proceder a uma anélise bilateral como complemento da
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multilateral e, sobretudo no caso da iltima, de ter em
consideracio que a fiabilidade dos resultados estard condi-
clonada pelo indicador escolhido.

V — Conclusio

Ao longo deste trabalho analisimos os diversos tipos
de comércio externo portugués na inddstria transformadora
a0 longo da década de 90, com base em indicadores alter-
nativos.

Da anilise feita & possivel retirar algumas ilactes geneé-
ricas sobre o caso portugués comuns a qualquer dos indica-
dores.

Constata-se, em primeiro lugar, o peso crescente do
CIR a0 longo da década analisada e ainda que, no contexto
deste tipo de comércio, o CIR vertical assume uma posi-
¢do predominante.

Segundo, a investigacdo desenvolvida no plano bilate-
ral fornece algurnas informacdes importantes: (i} sugere que
existe, nos resultados multilaterais, um significativo efeito
de agregacio geogrifica; (i) evidencia a natureza distinta
do comércio que Portugal realiza com os paises da UE. e
com os restantes paises. No caso do comércio com os pal-
ses comunitirios hi uma preponderancia do CIR e, no
ambito deste, do vertical inferior, i.e., a qualidade das expor-
tacdes que Portugal efectua para os seus parceiros europeus
¢, em média, infedor i das importacdes que deles recebe.
Inversamente, nas relacdes com os paises extra- U.E., pre-
domina o comércio inter-ramo e o tipo de comércio intra-
ramo prevalecente é o vertical superior.

Terceiro, a magnitude do CIR vertical e o predomi-
nio do CIR vertical inferor no contexto da U.E. parece
apontar para uma especializagio em torno do espectro da
qualidade. Apesar de os resultados para o comércio total
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(i-e., agregando geograficamente os diversos parceiros) assi-
nalarem uma melhoria da qualidade relativa das exportacdes
a0 longo da década, justifica-se o acompanhamento da evo-
lugio desta situagio tendo em atencio a perspectiva do
iminente alargamento da U.E. e da liberalizagio do comér-
cio no dmbito da OMC.

Apesar da robustez das observacdes anteriores face i
utilizagdo alternativa dos indicadores propostos, registou-se,
em diversos casos, uma acentuada sensibilidade dos resulta-
dos relativamente ao indicador escolhido e também ao cri-
tério associado i constru¢io do indicador do CEPIL Este
facto & mais evidente na anilise multilateral, que é também
a mais frequente em estudos similares.

No que se relaciona com o indicador do CEPII, a
principal critica que é possivel estabelecer prende-se com a
arbitrariedade inerente 3 escolha do critério utilizado para
distinguir entre CIR e comércio inter-ramo e, conforme
se comprovou neste estudo, ao impacto que essa escolha
pode ter nos resultados obtidos. Deste modo, o indicador
GL, apesar de ndo estar isento de critica, ao suplantar, pela
sua forma de construcdo, esta fragilidade do indicador do
CEPII, afigura-se, em nosso entender, como mais adequado
para a avaliagio empirica dos diferentes tipos de comércio

e, em particular, do CIR.
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Anexo

Nomenclatura CAE (revisfio 2) -2 digitos

Designacio

Iddstrias alimentares e das bebidas

ndiseria_do rabaco

Fabricacic de téxteis

ndiistria do vestudrio: preparacio, tingimento ¢ fabricaciio de artigos de pele com pélo
Curtimenta e acabamento de peles sem pélo; fabricagio de artigos de viagem, marroquinaria,
artigos de coreeiro, seleiro e calcado

~olaaf-ajanjn

[¥]
=

Inddstrias da madeim e da cortica e suas obrs, excepto mobilidrio; fabricagio de obms de
cestaria e de espartaria

Fabricacfio de pasta, de papel ¢ de cartio e seus artigos

Edicdo, bnpressio e reproducio de supertes de informacio pravados

Fabricacdo de eogue u_.o&_ﬂm perroliteros refinados ¢ fratamento de combustivel nuclear
Fabricacio de produtos quimicos

Fabricacio de artizos de borracha e de matérias plisticas

Fabricacio de outros produtos mineris nio metilicos

nddstrias metalirgicas de base

Eabricacio de produtos metdlicos, excepto maquinas e equipamento

balrs|ta|ra|rolea|be [ta lra

Fabricagio de méiquinas e de equipamento, n.e.

(=] E=t] o] [ (P41 B B R T o

3

Fabricagio de maquinas de escritdric e de equipamento para o tretamento automdtico da
nformacio

1=

Fabricacio de miquinas e aparelhos eléctricos. n. e.

i

Fabricacio de equipimento e de aparelhos de rédio, televisio e comunicacio
Fabriragdo de aparelhos e mstrumentos médico- cirlugicos, ortopédicos, de precisao, de aptica
e de relojonria

)
&

[
-~

Fabricacdo de veiculos antoméveis, rebogues e semi- reboques

[~
on

Fabricacio de material de transporte

[
=

Fabricacio de mobiliirio: outras inddstras transformadoras, n.e.
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Resumo

Este trabalho tem como objective analisar o comércio intra-ramo
por tipos em Portugal na indstria transformadora ac longo da década
de 90, tomando em consideragio dois indicadores para proceder 3
distingie entre comércio intra-ramo € cOmércio inter-ramo: o de Gru-
bel-Lloyd nio ajustado e o indicador do CEPII, proposto mais recen-
temente por membros desta Institui¢io. Nio existindo razdes tedricas
ponderosas para preferit a priori um deles, opta-se por utilizar ambos ¢
proceder 3 sua confrontacio. Adicionalmente, discute-se as implicacdes
em termos empiricos da alteragio do critério base da construgio do
indicador do CEPIL. A anilise é feita em termos muliilaterais e bila-
terais, desta forma tornando possivel nio somente obter uma visdo mais
detathada do fenémeno mas ainda avaliar as implicagBes da agregagdo
geogrifica no caso multilateral. Apesar da robustez de algumas ilagSes
genéricas face i utilizagio alternativa dos indicadores propostos, regis-
tou-se em diversos casos uma acentuada sensibilidade dos resultados
relativamente ao indicador escolhido e também a0 critério associado a
comstrucio do indicador do CEPII Este facto é mais evidente na ani-
lise multilateral, que é também a mais frequente em. estudos de comér-

clo intra-ramo.

Palavras-chave: tipos de comércio intra-ramo; indicadores de comércio
intra-ramo; Portugal.

Abstract
Portuguese Intra-Industry Trade by Types in the Nineties: Does Index
Matter?

This paper aims to analyse the intra-industry trade by types in
the Portuguese manufacturing industry in  the nineties by considering
two indexes to distinguish inter from intra industry trade: the
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traditional Grubel-Lloyd index (non adjusted) and the newer CEPII
index, suggested by members of this Institution. Considering that there
are not convincing theoretical reasons to choose one of them, we opt
for using both indicators and we confront them. Additionally, we
discuss the implications, in empirical terms, of the criterion used to
build the CEPII index. The analysis is undergone in multilateral and
bilateral tetms, what allows us not only to get a more accurate picture
of the phenomenon but also to evaluate the implications of the
geographical aggregation in the multilateral case. In spite of the robus-
tness of some of the conclusions in general terms, some results appear
to be highly sensitive to the index chosen and also to the criterion
adopted to build the CEPII index. This fact is more evident in the
case of the multilateral analysis, the one more frequently undergone in
the intra-industry trade studies.

Keywords: intra-industry trade by types; intra-industry indexes; Portugal.
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